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BAB I 
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untuk menjaga imun tubuhnya daripada harus mengkonsumsi obat
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untuk memasarkan produknya melalui berbagai media digital yang ada tanpa adanya 

https://survei.apjii.or.id/survei/2023
https://survei.apjii.or.id/survei/2023


https://www.instagram.com/rahsa.nusantara/?utm_source=ig_web_button_share_sheet&igshid=OGQ5ZDc2ODk2ZA==


https://compas.co.id/article/minuman-alami/#:~:text=Compas.co.id%20%E2%80%93%20Data%20market%20insight%20dari%20Vantage%20Market,ini%20sekitar%205%2C1%25%20per%20tahunnya%20dalam%20periode%202021-2028.
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1.5  Waktu dan Periode Penelitian 
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https://doi.org/10.24198/comdent.v1i1.45741






http://dx.doi.org/10.35326/medialog.v6i1.2993


http://dx.doi.org/10.35326/medialog.v4i2.1058
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http://dx.doi.org/10.52589/BJMMS-M7FAU8VS
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bentuk transaksi telepon, dan surat atau 

https://doi.org/10.2991/978-2-38476-098-5_7
https://doi.org/10.2991/978-2-38476-098-5_7
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https://doi.org/10.3991/ijim.v14i05.13351


http://dx.doi.org/10.29121/granthaalayah.v9.i7.2021.4072
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Penjualan Personal (Personal Selling) 
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Gambar 4.3 
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waktu di media digital terutama di media sosial. Dan ini menjadi 

peluang besar ba
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5. Bagaimana bentuk informasi yang 

diberikan Rahsa Nusantara kepada 

calon konsumen/konsumen? 

 

 

L

L
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Pertama



 

93 
 

sebenernya itu membantu, tapi kalau 
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mencari informasi jadi lebih gampang, 

Misalnya, si Rahsa ini dia bikin konten, 

konten tentang periklanan produk A, dan 

kalau hanya mengandalkan posting di 

Iinstagram dia gitu ya, tanpa  

menggunakan ads gitu ya, yang n
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